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A vos marques, prets ?
Digitalisez vos process !

6 février — 14h30 — Salle 242




Les intervenants

Sanaa MOUSSAID

Vice Présidente — Présidente de la commission
numeérique - CSOEC

Olivier LAGRANDEUR
CEO Data Inceptio
Consultant Data et Business Intelligence
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Le numérique est devenu omniprésent
Quelques illustrations

39% 76%

des couples des francais interrogés
se rencontrent en ligne estiment que l'ubérisation
en 2018 est positive pour 'économie

500 000 100%

de déclarations IR
dématérialisées en 2019
(objectif DGFIP)

participants en ligne au
Grand Débat en 2019

> V.
Entfehféneurs \J 2020

47%

des dirigeants de PME / ETI
estiment que I'impact du
digital ne sera pas majeur
d’icia 5 ans

15%

des PME en France ont recu
des commandes en ligne en
2018
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Un besoin de conseil aupres des entreprises face au numérique

Evolution des freins face a la transition digitale Des attentes et une réalité

+ Complexité du sujet 7 5 %

des salariés et managers estiment

Manque de 9 » Manque de que le digital est une opportunité pour leur entreprise
moyens financiers ~_ -~ compétences en interne
Manque de
y "~ Manque de
compétences - : :
. moyens financiers
en interne
Résistance au Résistance au o
changement changement 34 /o

En 2014 En 2017 des salariés estiment leurs outils personnels

) ) o plus performants que ceux de I'entreprise
Source : enquéte ISlean consulting — DGE sur les Source : BPI France, Le Lab, Histoire

usages des TIC dans les PME d’incompréhension : les dirigeants de PME et ETI (24% pour ceux de Ieur entrepnse)
face au digital, 2017

Une attente encore plus forte dans les petites et moyennes
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Quelles prestations attendues des clients
TPE pour les EC en 2019 ?

Quelles prestations devrait proposer votre EC ?

Accompagnement dans la vie quotidienne de votre entreprise [ 41%

Accompagnement dans votre transition numérique (au-dela du cadre _ 529
financier et comptable) °

Prestations de conseil spécialisé a I'aide d'outils digitaux [ 37%
Virtualisation de la fonction DAF grace aux outils digitaux [N 25%
Accompagnement dans la digitalisation de la production comptable et _ c4%
(o]

sociale

La production de la comptabilité et du social grace a une automatisation _ 26%
(o]

poussée pour restituer en temps réel l'information

Source : CSOEC, « Expertise-comptable : le marché des TPE PME » 2019

80% des chefs d’entreprise font confiance a leur expert-comptable
pour les accompagner dans la transition numérique

Source : CSOEC, étude sur le marché de I'expertise-comptable bi-annuelle >y 7
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1. Digitalisation des
procédures et systemes
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Renforcez vos process internes

Avez-vous défini des
regles de
fonctionnement
claires pour
dématérialiser vos
pieces comptables et
documents ?

Disposez-vous d’un
outil d’organisation
(logiciel de GED)
pour vous aider ?

Salon des |
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Avez-vous mis en
place des moyens
facilitant le travail
collaboratif au sein
de I'entreprise ?

Avez-vous mis en
place des mesures
pour initier une
démarche de mise
en conformité avec
le RGPD ?

Déployez-vous une

stratégie digitale en

adéquation avec vos
enjeux métiers ?

Priorisez-vous vos
orientations
stratégiques en
matiere de
digitalisation ?
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Facture électronique : maitrisez-vous le cadre reglementaire ?

Une mise en ceuvre progressive pour les entreprises : 2017 a 2020 pour le secteur public

Les grandes
entreprises
(+ de 5000 salariés)

1°" janvier
2017

Les PME
(10 a 250 salariés)
1¢" janvier
2019

1¢" janvier
2020

Les microentreprises
(- de 10 salariés)

Les entreprises de taille
intermédiaire
(250 a 5000 salariés)

Pour le secteur privé , la date annoncée est 2023 a 2025 (projet de loi de finance 2020)
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Facture électronique : connaissez-vous le cadre juridique et fiscal ?

Le code général des impots offre
3 possibilités pour
dématérialiser les factures

l Article 289-VII : Voie 2 Article 289-VII : Voie 3
Envoi de factures sous forme EDI fichiers structurés,
Transposition de la directive PDF mais sécurisé au moyen le récepteur doit étre
européenne en droit frangais d’une signature RGS 2 & 3* ou equipé d’EDI.
18/10/2013 : Voie 1 certificat qualifié elDAS. et Trés couteux pour la

conservé de maniere pérenne PMI/PME.
et inaltérable

Mise en place d’'une piste d’audit
fiable et documentée.

S’applique a toutes les factures y
compris PDF ou papier dés lors
gu’elles ne relévent pas de la voie 2
ou3

Salon des \ - 6 fév.
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Facture électronique : quels principes et objectifs ?
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La facture électronique

. . L’authenticité de I'origine
doit garantir

Réduction des délais de
paiement : baisse des
temps de production,

d’acheminement et
d’acquisition des factures

Objectifs de la mise en
place de la facture
électronique

A compter du moment
de son émission et
jusqu'a la fin de sa

période de conservation
la FE doit étre

Signée au moyen d'une
signature électronique

L'intégrité du contenu La lisibilité d'une facture

Colt largement inférieur
au colt de la facture
« papier » pour
I’émetteur comme pour le
destinataire

Archivée
électroniquement
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Dématérialisation des bulletins de paie : quels chiffres clés ?

Un savoir-faire

> Nous établissons la paie dans plus de 60 % des entreprises soit plus de 800 000 entreprises
« Ce qui représente entre 3, 2 millions et 4 millions de salariés,

> Nous déclarons en DSN 52% des établissements

Zoom sur la vie professionnelle du salarié

> 441 bulletins de paie établis sur 147 trimestres pour le nouveau salarié sur le marché du travail
> \Voire beaucoup plus selon le domaine d’activité et secteur d’activité de I'entreprise.

Et autant de papiers en moins

> 12 DSN mensuelles par établissement
> 12 CRM nominatifs de la DGFiP a archiver pour la confidentialité des taux personnalisés du PAS
> 5ansdarchivage des bulletins dématérialisés par établissement coté employeur
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Pourquoi passer au bulletin de paie numérique ?

e Facile a dupliquer a I'identique et a conserver
e Accessible a distance

Dématérialisati - , .

WEMINTY @ Facilite les démarches en ligne

e Prévient toute tentative de fraude, la non falsification

Maeenaael ® Garantit I'unicité entre I'exemplaire de 'employeur et celui de I'employé
fraude

e Donne une image dynamique et innovante de |'entreprise

Diizuggﬁ: e Déja une réalité pour de nombreux acteurs

image
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Bulletin de paie numérique en pratique : circuit de I'information
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L |
Bulletin
de paie

=

L LIQ‘_,
Tl

M

Programme
Paie RH

Impression Acheminement

Coffre-fort
employeur

b ]

PDF signé

Archivage
employeur 5 ans

(- 5

Courrier
papier

Coffre-fort
salarié

=

Archivage

salarié 50 ans

Q

mriCOMpbe
acbivibé

&,

Portail
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2. Anticipation des
risques Cyber
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Face a la cybercriminalité, adoptez les bons réflexes

UN MOT DE PASSE
C’EST COMME UN SLIP.

Ca ne se donne pas a un inconnu,
Ga se change regulierement.
Ca ne se laisse pas au bureau.

o
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Le chateau-fort s’est transformé en aéroport !

Ix
Modéle Chateau
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Modeéle Aéroport
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Le fil rouge : I’lhumain au coeur du systeme de prévention

84% des incidents sont liés au facteur
humain

La sensibilisation de ’lhomme doit
donc étre le pilier incontournable
de la cybersécurité

Salon des \ -6 fév.
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Optimisez votre systeme d’information et
protégez-vous des cyber-risques

Se protéger des cyber-risques n'est plus une option pour les
entreprises, quelle que soit leur taille. Faute de ressources

et de préparation, les cyberattaques ont des conséquences
economiques dramatiques, et mettent en péril votre savoir-faire,
vos compéetences et vos données sensibles. En un mot, votre
compétitivite.

VERITABLE PARTENAIRE
DE VOTRE SECURITE,

Nous vous conseillons et vous accompagnons pour déceler vos
zones de risques et vous délivrer des bonnes pratiques pour
mieux vous protéger et ainsi préserver votre confiance et
votre image.

Sollicitez notre expertise et gagnez en sérénité et en sécurité !

(o)
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Vous vous posez les questions suivantes :

* Quelles sont mes données critiques a sécuriser pouvant
faire 'objet d’une tentative de cyberattaque ?

« Comment comprendre les points d’entrée dans mon systéme
pour le « hacker » afin de prévenir ces attaques ?

* Quelles procédures dois-je mettre en place pour qu’elles soient
adaptées a ma structure et optimisées ?

« Comment sensibiliser mes collaborateurs pour gu’ils aient
un comportement avisé et responsable ?

» Comment mettre en place un plan de continuité
et de reprise d’activités ?

* Nous identifions et recensons vos données critiques les plus
sensibles aux cyberattaques.

* Nous réalisons un diagnostic de vos risques en matiére de
Notre cabinet vous cYbersécurité et mettons en évidence les insuffisances et failles
apporte les réponses qgue présentent vos politiques de sécurité pour prévenir ces

. attaques.
suivantes : ) S
* Nous vous proposons des mesures et procedures de sécurité et

vous assistons dans la mise en place opérationnelle de ces actions
correctives.

* Nous étudions avec vous comment mettre en place une
campaghne de cyberprévention efficace pour informer, sensibiliser
et former vos collaborateurs.

* Nous vous proposons un accompagnhement dans la mise en place

It ners L0 o ‘- Ny P et la formalisation d’un plan de continuité et de reprise d’activités
en cas d’incident. EXPERTS-CO
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... Et prenez conscience qu’il y a un effort a faire en matiere de protection de I'information

Salon des
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L’enjeu méme de la sécurité de tous doit étre vu comme la somme des

vigilances de chacun !’idée c’est de :

Prendre
conscience

* Saisir ’ampleur de l’impact

de la cybercriminalité sur les
cabinets

* Prendre conscience qu’ily a

un effort a faire dans la
protection de l’information

Adopter de bons
réflexes

* Mettre en place des mesures

simples, faciles a mettre en
ceuvre faisant appel a du
simple BON SENS

» Adopter un comportement

responsable et avisé

[e]{»
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Apports de I'expert-comptable en matiere de cybersécurité

Nos atouts

> Au cceur du fonctionnement global de I'entreprise
> Compréhension des procédures et systemes

> Partenaire de confiance n°1 des entreprises

« Si vous pensez que les technologies peuvent résoudre vos problémes de sécurité,
alors vous ne comprenez ni les problemes, ni les technologies »

Bruce Schneier, spécialiste de la sécurité de I'information

ORD
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3. Analyse de la
donnée
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Quels impacts au niveau de vos entreprises ?

> Agréger les données présentes dans votre entreprise
> Créer des référentiels stables de vos données

2 Faire émerger de nouveaux métiers centrés sur I’analyse de données et non
plus la production de données

2 Adapter les business models de vos entreprises

L 5-6 fév.
' %-ov%mos [e]{» DES 2
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Infrastructure cible d’une entreprise orientée data

Clients - . s @ @
®
v v v v v
. . . . . médias sociaux réseau de
Entreprise \ | WWW. \ | app \ | responsive \ | : | distribution

v

Database . .
Analytics

v v
l I métier

ERP . API Services

Plateforme
Data Lake

(C-

Référentiel Data

Legal validation & compliance
Analyse & Treatment

Monitoring & key KPI par activités

!

Data Officier & Team access

|
.
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Eléments du R.G.P.D.

Périmeétre territorial Acteurs Données personnelles

o -
\ CQ? 0 IQ Q> PV

Organisations européennes et non-européennes

Personnes Autorités Data controllers Identifié Identifiable
exercant avec I'UE.

Traitements en accord avec la loi Consentement Données sensibles

VD

AA
e ()

Traitements des données doivent avoir un but Le consentement doit étre donné librement, Données ethniques, génétiques, biométriques,
précis, explicite et légitime spécifique et sans ambiguité santg, vie sexuelle, opinions politiques
Droits des personnes sur leurs données Application de la loi Notifications lors de fuites de données

personnelles personnelles

; : = I o

(€3]
/7
Transparence, accés et modification, Poursuites judiciaires Amendes
droit a I'oubli
Responsabilités des datas controllers et analystes Transfert a I'international des donnés

v v
v

Protection vie privée  Clauses &ntractuelles
Sécurité  Data Protection Officer  Evaluation de I'impact des données

5-6 fév.

Salon des
Entrepreneurs | 2020

27

ORDRE D
s PARIS EXPERTS'COM TABL

Ly

o



28

Les nouveaux enjeux du traitement et de

I’'analyse de la donnée en entreprise

Clients

Entreprise

Collecte des données

Traitements et analyse des données

Analyse décisionnelle et Bl

000 . B -
Points de vente
OfinX s

Database métier  Analytics

CRM

ERP

Plateforme Data Lake

[e]{»
EXPERTS-CO
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Opportunités d’analyse financiere de la
data analyse et de la data science

Salon des
Entrepréneurs

Opportunité

SMART DATA

Cross selling

Optimisation des
process

OPTIMISATIO
N DES cOUTS

Dynamiter les silos
Optimiser les colts

Business

DATA SCIENCE

Analyse prédictive
Machine Learning
IA

INNOVATION
DISRUPTIVE
Agilité
Données non
structurées

Technologies

Innovation

o
EXPERTS-COM
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Business Intelligence au service des entreprises

Une définition possible de la Data :
« N'importe quel chiffre qui a le potentiel pour étre utile ! »

Avenash Kaushkin, digital et expert en analytique

[e]{»
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Exemple concret de l'utilisation de la Bl : la data visualisation

comme vecteur de valorisation des princi

# <> R 6- b - @&

o |[ 2 e

=

Tableau de bo... Disposition

Vue d’ensemble opérationnelle - Rentabilité (Tout)

=S

Par défaut
Téléphone Ventes Bénéfices Taux de Rentabilité Bénéfices par commande Ventes par Client
= €2019353 €259 309,11 13% €78,99 €2549,69
Apergu de lappareil

o Ventes mensuelles par segments - Régions : Tout
Taille
min 1000x620 - automatiq... ~ +
= €40000
Feuilles z
Entrepri
[@ Performances » freprise

[@ Previsions

[@ Simulation de prévi
3 Total des ventes
3 Carte des ventes
3 Ventes par segment
33, Ventes par produit

€20000

Grand public

€20000

2
Py
%
treprise
€20000

décembre 2014 juin2015 décembre 2015

Ventes mensuelles par catégorie de produit - Régions : Tout

€40000
Fournitures
debureau
20000
@
€40000
Mobilier
0000
©
Objets
00 Horontal @ Pagevies €000
8 vertical O vie
ATete oo Produits tec
hnologiques
B mogs £ Etansion 9195 €20000
Flottant
©
At e oy e décembrez014  juin2015 décembrez015

Salon des
Entrepreneurs

paux KPI financiers

= Montre-moi

Moy. Remise Quantité

10% 26081

Zone géographique

(Tout) )

Date de commande
03/01/2015  03/03/2018
QD)

Taux de rentabilité

-101% a6

C—
Taux de rentabilité

-50% NN so%

juin 2016 décembre 2016 juin 2017 décembre 2017

juin2016 décembre 2016 juin2017 décembre 2017

Exemple Tableau sur Exploitation en data visualisation d’un compte de résultats et d’'une balance ventilée mois par mois

31
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Exemple concret de l'utilisation de la Bl : structuration de la donnée

financiere

Salon des
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Chiffre d'affaires mensuel (hors refacturations internes

5322,00€
Croissance annublle au 30 sept. 2018 : 12%
Chiffres d'affaires JANVIER Chiffres d'affaires FEVRIER Chiffres,
Croissance Cumul Cumul Cumul c:.::’:‘: Croissance | Cumul Cumul Ccumul c;‘:;i‘:’);:’ Ccumul Cumul c;z’;::’/’/:’
janv16 | janvd7 | janvd8s | Jonv2017 | annuel annuel annuel Mo | févr16 | few17 | fevrag | Févzo17 | annuel annuel annuel ot | mars16 | marsa7 el annuel annuel o
2016 2016
. 2016 2017 2018 s 2017 Ad 2016 2017 2018 V52017 2016 2017 2018 vs 2017
Tournai (Belgique) o€ 2154€ 2154€] _ 2692€| _ 3081€| 14%
Sannois (95) o€ 7% 1003€/  5278€  4362€ -17%
Penzé (29) o€ ] o€ 946 € 99a€| 5%
LaCastille (83) 10730€; 18671€ 0€ -100% 10730€ 18671€ 0€ 11065 € 20% 20898 € 27879€ 11065 € -60%
Marseille (13) 8610€; 10970€ 1720€ -84% 8610 € 10970 € 1720€ 11670 € 67% 15200 € 17959 € 13390 € -25%

19340€

29641€

39255€

54754 €

Chiffres d'affaires AVRIL Chiffre daffaires A Chiffres d affaires Ul
Groissance | Cumul Cumul Cumul | Croissance Goissance | Cumul | _Cu | Crolssance Croissance | Cumul Cumul Cumyl | Crossance
avr-16 avr17 avr18 | Awil2017 annuel annuel annuel "’;"'J“f;” mai-16 | mai-17 | mai-18 | Mai2017 annuel annuel "’;"']‘;‘/’E juin-16 | juin-17 | juin-18 | Juin2017 | annuel annuel annuel ""’:7“;/'
vs2016 2016 2017 2018 o vs2016 2018 | vs 2016 2016 2017 018 | 2
Tournai (Belgique) | 20453€| 42717€] 29812€ _-30% 22607€| _ 45409€ _ 32893€| _2s% | 39374€ 36512€| 40812¢€ 921€| 73705€| 0% | 29897€| 48025€| 47648€| 1% 91877€| 129946€ 121353€ 7%
Sannos (95) 20848€] 47915€  54041€|  13% 30851€|  53193€  58403€, 10% | 26571€| 29029€ 82222€| 97689€| 19% | 41777€ 64430€| 63077€| 2% 99199€| 146652€ 160766€  10%
Penzé (29) 21729€|  34600€|  15276€  -56% 21729€|  35546€  16270€, -s4% | 12576€, 14300€ 49846€| s0103€| 1% 16656€| 17772€| 15651€ -12% 50961€|  67618€  65754€ 3%
La Castille (83) 47732€] 66372€,  S2357€  -21% 68630€, o4251€  63422€, -33% | 28244€ 32763€ 127014€| 104919€| -17% | 22173€| 35149€| 30856€| -12% 119047€| 162163€ 135775€  -16%
Marseille (13) 24607€| 27763€|  22683€  -18% 39807€|  45722€  36073€| -21% | 12601€| 11728€ 52408€|  57450€|  56017€| 2% | 18040€| 12022€| 17022€| 32% 70448€|  70372€  73039€ 4%
Monteclin (91) 2793¢€ 14938 € 19061 € 33999 €

398453 €

431532€

576751 €

Chiffres d'affaires JUILLET Chiffres daffaires AOUT Chiffres d'affaires SEPTEMBRE
Croissance | Cumul Ccumul cumul Crossance | Cumul Ccumul Cumul | Cossaree Croissance | Cumul cumul cumul | Cossanee
juil6 | jui7 | jui8 | wit2017 | annuel annuel 3 200t-16 | a00t17 | ao0t18 | Aodr2017 |  annuel annuel annuel | 7N | sept16 | sept17 | sept18 | Sepe2017 | annuel annuel annuel | 7
152016 2016 V52016 2016 2017 018 | o 152016 2016 2017 018 | o
Tournai (Belgique) | 74721€| 69318€| 89649€|  29% 166 598 Q19906 N 2 6% 83938€ 82558€| 94637€  15% 250536€] 281822€| 305639€| 8% 30661€| 32651€] 43165€ 2% 281197€| 314473€ 348804€ 11%
Sannois (95) 46965€| 56638€ 722826 28% 146164 ¢ N0\ e NN 233048€|  15% | 56769€, 55386€| 58597€ 6% 202933€| 258676€| 291645€| 13% | 21049€| 25620€) 36997€| 4a% 223982€| 284296€ 328642€ 6%
Penzé (29) 55200€, 55832€, 57936€ 4% 10625 4 123690€] 0% 71147€| 80345€| 899826  12% 177398€| 203795€| 213672€ 5% 8708€| 8639€| 15272€ 77% 186106€] 212434€ 228944€ 8%
LaCastille (83) 88129€| 104247€,  98647€| 5% 207174 10€,  234422€| 12% | 136447€ 150136 € 135073€| -10% 343623€| 416546€| 369495€| -11% | 25848€ 26611€| 42484€ 60% 369471€] 443157€ 411979€ 7%
Marseille (13) 25811€, 32353€,  30663€| 5% 6250 NP2 725€,  103702€| 1% 20649€| 34145€| 32542€ 5% 125908€| 136870€| 136244€| 0% 14953€| 14063€| 21070€| s0% 140861€] 150933€ 157314€ 4%
Montecin (91) 18408€ 52407€ 20363 € 72770¢€ 21102¢€ 93872€
Total 200916€ 318388¢€g 3675 15) 2448€| 895139€| 958271€| 7%  |377950€/402570€/431194€ 7% 1100398€| 1297709¢€| 1389465€| 7%  [101219€107584€/180090€| 67% | 1201617€ 1405293€| 1569555€ _ 12%
720958 . 798 10,0% 1562355€
-7200 €
o W Chiffres daffaires OCTOBRE Chiffres d'affaires NOVEMBRE Chiffres d'affaires DECEMBRE
Croissance | Cumul Cumul Ccumul ““"“"I': Croissance | Cumul cumul Cumul C’“"“”[‘: Croissance | Cumul cumul cumul C"”““’/’/‘“
oct-16 > oct:18 | 0ct2017 |  annuel annuel annuel ""z"a‘;; nov-16 | nov17 | nov-18 | Nov2017 |  annuel annuel annuel "’;"'J"; déc16 | déc17 | déc18 | Déc2017 | annuel annuel annuel "’;’;}";’
vs2016 2016 2017 2018 152017 vs2016 2016 2017 2018 152017 vs2016 2016 2017 2018 s 2017
Tournai (Belgique) | 19637€| 18230€| 14683€ _-19% 300834€| 332703€_ 363487€| 9% 4600€] _2676€ “100% 305434€| 335379€| 363487€ 8% [ [ “100% 305434€| 335379€ 363487€ 8%
Sannois (95) 16587€| 263526, 25065€ 5% 240569€| 310648€  353707€,  14% 2241€] 4760€ “100% 242810€| 315408€| 353707€|  12% o€ 3253€ “100% 242810€, 318661€ 353707€  11%
Penzé (29) 119%6€|  8o013€,  7778€ 3% 198102€| 220447€|  236722€ 7% 385€| 3232¢€ “100% 198487€| 223679€| 236722€ 6% [ o€ “100% 198487€| 223679€| 236722€ 6%
LaCastille (83) 33538€: 48633 € 27590 € -43% 403009 € 491790€ 439569 € -11% 11709€; 18789€ -100% 414718 € 510579 € 439569 € -14% 0€ 2526 € -100% 414718 € 513105 € 439569 € -14%
Marseille (13) 18843 € 18481 € 13983 € -24% 159704 € 169414 € 171297 € 1% 7128€ 7070 € -100% 166832 € 176484 € 171297 € -3% 0€ 3309€ -100% 166 832 € 179793 € 171297 € -5%
Monteclin (91) 13751€ 107623 € 107623 € 107623 €
PIDS (94) 1388€ 1388€ 1388€ 1388 €
Total 100601€/ 119709€/ 102850€| -141% | 1302218€ 1525002€| 1673793€, 98% | 26063€/ 36527€ o€ 1328281€| 1561529€| 1672405 € 9088¢€ 0€| -100% | 1328281€ 1570617€| 1672405€| 6%

PARIS

Exemple de matrice de pilotage du CA issu d’Excel
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VUE D’ENSEMBLE ET PREVISIONNEL - ANALYSE DU CA

Indicateur  Cumul Périodicita  Mois Année 2016 Parc Tout
CA Profit Taux de rentabilité Nombre de salariés Masse salariale Taux horaire
1328282€ 1143599 € 13,90% 12 184 683 € 10,17 €
January February  March April May June July August September October November December Total géné.. Janu.. Febr.. March April May June July Aug.. Sept.. Octo.. Nov.. Dece..
400K
CASTILLE 2016 10730 10168 - 28244 22173 [EEEECIENERYYyM 25848 33538 11709 0 a4718 377550
350K
MARSEILLE 2016 8610 6590 24607 12 601 18 040 25811 29649 14953 18843 7128 0 166 832 ook °
300K @e
MONTECLIN 2016 275K \
250K ‘
PENZE 2016 0 21729 12576 16 656 8708 11996 385 0 198 487 225K 6
200K
PIDS 2016
144369
SANNOIS 2016 1003 29848 26571 41777 - 21049 16587 2241 0 119366 22"
101219 100601
TOURNAI 2016 2154 20453 39374 29897 74721 83938 30661 19637 4600 0

19340 19915 26063

Total général 19340 19915 144369 119 366 128 543 290916 377950 101219 100601 26 Co( 0

500K e
447172
‘ 431194
400K e

300K

200K

100K

0K

novembre 2015 mars 2016 juillet 2016 novembre 2016 mars 2017 juillet 2017 novembre 2017 mars 2018 juillet 2018 novembre 2018 mars 2019 juillet 2019 novembre 2019
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Conclusion

La data est incontournable comme
matiere premiere des nouveaux modeles

d’affaires des entreprises |

L’avenir est a l'interconnexion des
données !
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Ne restez pas seul avec vos questions,
parlez-en avec votre expert-comptable !

Merci de votre attention et bonne suite de salon
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